Инвестиционное предложение

I. Общие сведения о проекте

1. Название проекта: «Строительство нового цеха по производству лекарственных средств ОАО «Экзон» 

2. Отраслевая принадлежность проекта: Министерство здравоохранения Республики Беларусь.

3. Место реализации проекта: Брестская обл., г. Дрогичин, ул. Ленина, 202

4. Описание проекта (суть инвестиционного проекта, предпосылки, задачи, что ожидается от инвестора, почему проект может его заинтересовать)
	   Проект направлен на обеспечение эффективной работы предприятия, создание производства готовых лекарственных средств которое отвечает лицензионным условиям, требованиям ТКП 030-2017 «Надлежащая производственная практика (GMP), а также ISO 22000:2005 «Система менеджмента безопасности пищевых продуктов. Требования ко всем организациям в цепи производства и потребления пищевых продуктов».

   Целью строительства нового цеха является создание производства качественных, эффективных и безопасных импортозамещающих лекарственных средств.

    В задачи проекта входит:

- импортозамещение (сокращение использования валюты для закупки аналогичных лекарственных средств); 

- выход на экспортные рынки;

- увеличение налогов, сборов и иных платежей в республиканский и местный бюджет.    


5. Период и стадии реализации проекта, в т.ч. предполагаемая дата начала реализации проекта
	                Период реализации проекта – 2020-2028 гг  
                Разработка проекта – 2020-2021 гг
    Начало строительства – 2022г 

    Ввод в эксплуатацию объекта – 2025г


6. Степень готовности проекта (наличие бизнес-плана, ТЭО, проведение маркетинговых исследований или других форм, свидетельствующих о подготовке проекта (с обязательным указанием даты разработки)):
	Разработка стратегии предприятия на 2021-2025г в рамках которой возможна реализация инвестиционного проекта.

Проведение маркетинговых исследований, сбор исходных данных, а также изучение номенклатуры востребованных препаратов.

Площадка для реализации проекта на сегодняшний момент не определена.

Проектно-сметная документация – отсутствует.


II. Сведения об инициаторе проекта
1. Полное наименование организации: Открытое акционерное общество «Экзон»
2. Дата регистрации: 02.12.2010
3. Распределение уставного фонда в долях, %: 

	Юридические лица:
	Доля

	- государственной формы собственности
	99,1964

	- частной формы собственности
	

	Физические лица
	0,8036


III. Характеристика рынков планируемой к выпуску продукции

A. Характеристика намечаемой к выпуску продукции:
1. Наименование и описание продукции: 

Лекарственные средства для лечения заболеваний горла, противовирусные препараты, средства, действующие на ЦНС, антипсихотичесике средства, антиподагрические средства и проч.
2. Основные потребители: 
Фармацевтический рынок Республики Беларусь представляет собой две группы: розничный и госпитальный с долями 74% и 26% соответственно. Структура сохраняется на одном и том же уровне на протяжении последних нескольких лет. Приоритетной задачей для предприятия станет задача более активного проникновения как на розничный, так и на госпитальный рынок Республики Беларусь.

ОАО «Экзон» работает на B-2-B рынке. В зависимости от формы собственности покупатели продукции ОАО «Экзон» подразделяются на коммерческие структуры и структуры государственной формы собственности. Постоянными партнёрами ОАО «Экзон» на сегодняшний день являются более 100 предприятий оптовой и розничной торговли по всей Беларуси. Основным потребителям на внутреннем рынке являются предприятия системы РУП «Фармация» (55% от объёма производства продукции) и коммерческие структуры (45% выпускаемой продукции).
3. Основные конкуренты (производители схожих по потребительским характеристикам товаров):
Основными конкурентами, производящими аналогичные продукты, будут являться зарубежные компании («Олайнфарм» (Латвия), «Артериум» (Украина), «ЭББВИ» (Германия), «ЭГИС» (Венгрия), «Софарма» (Болгария), «Санофи» (Франция), «Байер» (Германия) и проч.).
B. Характеристика внутреннего рынка
1. Текущий объем рынка планируемых к выпуску лекарственных средств и их аналогов составляет: 
23,8 млн. USD за 2018 год
2. Планируемая доля внутреннего рынка: 20 %
3. Стратегия работы на внутреннем рынке:

– более низкие цены

– применение гибкой системы финансовых скидок

– активная рекламная политика

– участие в процедурах государственных закупок
4. Государственное регулирование: регулирование цен, лицензирование деятельности
5. Рентабельность продаж продукции (в %): 15% 

6. Степень концентрации (примерная суммарная доля рынка пяти крупнейших игроков, в %): 82%
7. Прочее (указать)
C. Характеристика внешних рынков
1. Предполагаемое распределение объема продаж по основным регионам,  %:

	Страны EAЭС
	в т.ч. рынок РБ
	Страны ЕС
	Иные страны

	100
	80
	–
	5


2. Имеется ли у компании опыт экспорта в указанные страны: ДА
3. Экспортируются ли иными производителями РБ данные товары на основные целевые рынки продукта (-ов): НЕТ
IV. Описание имеющейся инфраструктуры
Ж/д и автотранспортный доступ: 

( собственная ж/д ветка
( ветка БелЖД (расстояние от участка, км) 
( общереспубликанские автомобильные дороги (расстояние в км) 
( другие дороги с усовершенствованным покрытием (расстояние в км) 
Наличие коммуникаций:

( электросеть (вольтаж:800 кВар, расстояние в км: 0,1)
( водопровод

( газопровод

Земельный участок и производственные площади:

( наличие земельного участка

( наличие строений (площадь, назначение)
Прочая инфраструктура:

( склады хранения, логистические терминалы (площадь: склад сырья – 980 м2, склад материалов – 460м2, склад готовой продукции – 1215м2, описание: складские помещения соответствуют ТКП 030-2006 «Надлежащая производственная практика (GMP)»)
( возможность дальнейшего расширения производства и установки дополнительных мощностей 

( возможность создания необходимой инфраструктуры за счет средств бюджета (описание)

( иная (указать)
V. Ключевые преимущества проекта и их обоснование
	1) Создание производства готовых лекарственных средств которое отвечает лицензионным условиям, требованиям ТКП 030-2017 «Надлежащая производственная практика (GMP), так как действующее производство не располагает достаточными площадями и размещено в приспособленном здании, технологические линии имеют ограничения в выпуске различного направления лекарственных средств.

2) Расширение номенклатуры выпускаемой продукции, а также возможность экспортирования лекарственных средств в страны ЕАЭС и ЕС.  

3) Импортозамещение, выпуск качественных, эффективных и безопасных импортозамещающих средств. Сокращение использования валюты для закупки аналогичных лекарственных средств по импорту в целом по РБ.


VI. Финансирование  проекта
A. Общие инвестиционные затраты по проекту, всего: 15 000 000 BYN
B. Источники формирования инвестиционных ресурсов:

	
	Источник
	Сумма средств

	(
	Собственные средства
	2 000 000

	(
	Средства инвестора
	5 000 000

	(
	Государственная поддержка
	

	(
	Гранты
	

	(
	Долгосрочные кредиты
	8 000 000

	(
	Краткосрочные кредиты
	

	(
	Прочие(указать): 

	
	Место для ввода текста
	

	
	Место для ввода текста
	

	
	Место для ввода текста
	

	Итого по проекту:
	15 000 000


С. Направления использования инвестиционных ресурсов:
( исследования и разработки

( создание инфраструктуры

( строительство

( приобретение недвижимости

( закупка оборудования, технологий, лицензий

( подготовка производства

( пополнение оборотных средств 

( другое (указать):

	…

	…


D. Форма участия инвестора в проекте:

	Формы участия инвестора в проекте
	Доля инвестора в уставном капитале при реализации планируемой формы  участия, %

	( 
	Внесение вклада в уставный фонд нового предприятия
	33

	(
	Приобретение пакета акций (доли в уставном фонде) существующего предприятия 
	

	(
	Приобретение предприятия как имущественного комплекса
	

	(
	Дополнительная эмиссия акций для продажи инвестору
	

	(

	Прочие(указать): 

	
	Место для ввода текста
	

	
	Место для ввода текста
	

	
	Место для ввода текста
	


E. Предварительные показатели финансовой эффективности проекта
	Показатель
	Значение

	Горизонт расчета (расчетный период, количество лет)*
	18

	Годовая выручка (без НДС, после выхода на проектную мощность), BYN
	14660

	Срок выхода на проектную мощность, лет/года
	8

	Простой срок окупаемости, лет/года
	14 лет 8 мес

	Динамический срок окупаемости, лет/года
	17 лет 1 мес

	NPV**, BYN
	17,15

	IRR**, %
	9,93

	Ставка дисконтирования***, %
	9,09

	Период (год), принятый за базовый
	2020


	* Обоснование горизонта расчета: срок окупаемости проекта

	

	

	** Показатели IRR и NPV указаны по состоянию на  18-й год реализации проекта

	

	*** Обоснование (расчет) ставки дисконтирования: 

	Средневзвешенная ставка дисконтирования с учетом структуры капитала


Дата подготовки экономической части: 19.09.2019
VII. Контактная информация

Контактное лицо по проекту (ФИО, должность)*: Рапинчук А.В., главный инженер
Телефон раб.: 80164433357 моб.: +375447904067
Факс: 80164430729
E-mail: director@ekzon.by
Веб-сайт: ekzon.by
Дата составления инвестиционного предложения: 19.09.2019
* Если форма заполнена иным лицом, необходимо также указать контакты исполнителя, заполнившего форму

